
AI、パソコン、
アプリのことなら
何でもお任せ
AI SOFT



AI SOFTの事業

 AI(人工知能)創造、改良、適合化

 フィンテック

 ２０２４年問題

 インフラ構築

 ホームページ作成



AI（人工知能）
について

 独自のニューラルネットワークで構成されているため

 様々用途に適合する汎用性

 高速学習処理（並列処理が可能）

 高い正解率



２０２４年問題

 ２０２４年問題 時間外労働の上限規制で労働量の低下する

 物流の問題点

労働者不足、高齢化、コスト上昇、手積み、手降ろし、待ち
時間

 ルート営業の問題点

毎日違うルートのため、ルート作成に時間がかかる



ねらう市場

 愛知県物流の企業 約３０００社（２０１９年）

 愛知県企業 約３０万社（２０２１年）
３分の１の企業に営業があると仮定すると、
約１０万社



ビジネスモデル

 顧客 物流、営業の仕事人

 価値 時間短縮（ルート作成時間、移動時間）

 提供 パソコン、スマホで簡単にルート検索できる
アプリケーション

 利益 個人 時間短縮によりルート数増加

企業 ２０２４年問題の解決に向け第一歩

県 人材確保の底上げ

わが社 上記の人々の購買意欲に依存すため、
広告戦略（検討中）を実施する

 モデル アプリケーション 簡単ルート作成ちゃん（仮名）

対象媒体 パソコンおよびスマホ

販売形式 売り切りまたはサブスクリプション



差別化要素

 市場と競合

営業 親しい人がルート営業をしているが、ルート作成を
手作業で実施している。大手、営業も同じであった。
営業に関しては競合はないと考えられる。

物流 友人がおらず未知である。その為、大手運輸に問
い合わせたが、返答なし。

 顧客ニーズ ルート作成、住所入力の簡略化
（スマホで撮影）

 差別化戦略 わが社AIと数学と生物学を使った、高速
ルート作成。住所入力の簡略化（スマホで
撮影）



展開戦略

 新規市場への進出 名古屋市近郊の中小企業へ売り込み

 新サービスの提供 今まで見たことがないような、使いやす
いルート検索プログラム

 企業PR 県、Station Ai、商工会等に協力してもらう
（企業紹介、広告掲載等）



終わりに

わが社は、

今より

もっと豊かな

愛知人を増やします。
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